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Facturation 
électronique: 
anticipez et 
communiquez !

Au-delà d’une simple obligation légale, cette réforme est 
une opportunité unique pour vous, Experts-Comptables de 
vous positionner comme des partenaires stratégiques et 
proactifs auprès de vos clients. 

Pour vous aider à communiquer efficacement sur ce 
changement et à démontrer votre expertise, CLASSE 7 vous 
propose un kit de communication clé en main. Ce pack est 
conçu pour vous permettre d’informer, de rassurer 
et de valoriser votre rôle essentiel dans cette transition,
tout en renforçant la relation de confiance qui vous lie à 
vos clients.

Découvrez les bonnes raisons d’investir dès maintenant 
dans votre communication sur la facture électronique.

L’entrée en vigueur 
de la facturation électronique 
marque un tournant majeur 
pour toutes les entreprises. 
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Expliquez-leur les grands principes de la réforme 
et le calendrier à venir pour qu’ils puissent 
anticiper. 

Votre rôle est de simplifier ce qui peut paraître 
complexe.

RASSUREZ VOS CLIENTS 

Démontrez que vous êtes non seulement un 
Expert-Comptable compétent, mais aussi un 
véritable conseiller qui anticipe les besoins de 
ses clients. 

Montrez que votre cabinet est moderne, qu’il 
s’appuie sur des solutions performantes et qu’il 
maîtrise les enjeux de demain.

RENFORCEZ VOTRE IMAGE

En abordant ce sujet technique de manière 
pédagogique, vous prouvez votre engagement 
et leur offrez la sécurité d’un accompagnement 
professionnel.

CRÉEZ DE LA PROXIMITÉ

Un consei l  ! 

Devenez leur partenaire 
de confiance ! 
Pour de nombreuses entreprises, le passage à la facture 
électronique suscite des questions, voire des inquiétudes. 

En communiquant de manière proactive, vous prenez les 
devants et montrez que vous êtes un cabinet à la pointe 
des évolutions réglementaires.

On vous dit  tout !

Pourquoi la communication autour de la facture 
électronique est-elle essentielle ?

Pourquoi c’est important ?
Beaucoup de clients ignorent encore les implications concrètes de la réforme. 

  �Vous préparez vos clients en amont de la mise en place,

  �Vous évitez les urgences de dernière minute,

  �Vous renforcez votre rôle de conseil sur un sujet stratégique.

Informer pour anticiper01.

En communiquant aujourd’hui : 

Le déploiement de la facturation 
électronique se fera en deux phases, basées 
sur la taille des entreprises :

  1er septembre 2026 : l’obligation 
d’émission des factures électroniques 
entrera en vigueur pour les grandes 
entreprises et les entreprises de taille 
intermédiaire (ETI). L’obligation de réception 
s’appliquera, quant à elle, à toutes les 
entreprises, quel que soit leur taille.

  1er septembre 2027 : l’obligation 
d’émission sera étendue aux petites et 
moyennes entreprises (PME) et aux micro-
entreprises.

LES DATES CLÉS



Rassurer pour accompagner02.
Pourquoi c’est important ?

Une communication claire et pédagogique permet de : 

Cette mutation peut susciter des inquiétudes : perte de repères, complexité perçue, 
choix de plateformes...

  �Dédramatiser la réforme,

  �Expliquer les étapes de manière simple,

  �Mettre en avant votre accompagnement personnalisé.

Valoriser votre rôle et vos solutions03.
En communiquant sur la facturation électronique, vous 

  �Votre cabinet est actif et en veille réglementaire,

  �Vous proposez une offre d’accompagnement adaptée (ex : choix de la PA, 
solutions techniques...),

  �Vous affirmez votre position de leader auprès de vos clients.
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Découvrez !

Le kit de communication Classe 7 : un pack 
complet, conçu spécialement pour les cabinets 
d’expertise comptable

Pour informer vos clients de manière claire, 
rassurante et professionnelle.

UN EMAILING 
PRÊT À L’EMPLOI

Pour rappeler visuellement la réforme à chaque 
envoi de message, en toute simplicité.

UNE BANNIÈRE MAIL



Pour maintenir une présence active et 
cohérente sur vos canaux de communication.

Pour centraliser les informations, expliquer votre 
accompagnement et valoriser vos solutions de 
facturation électronique.

Pour animer vos réunions clients ou webinaires 
d’information avec clarté et impact.

DES PUBLICATIONS POUR 
VOS RÉSEAUX SOCIAUX

UNE PAGE DÉDIÉE POUR 
VOTRE SITE INTERNET

UNE PRÉSENTATION 
WEBINAIRE

Pour conclure

Communiquez dès 
aujourd’hui, soyez 
prêts demain ! 

Classe 7 propose différents accompagnements  
et solutions pour développer et booster la 
communication de votre cabinet !

Découvrez nos différentes expertises :

La facturation électronique n’est pas seulement 
une obligation : c’est une formidable opportunité de 
valoriser votre rôle de conseil et d’innovation.

Anticiper cette transition et bien la communiquer, c’est 
préparer vos clients en toute sérénité, renforcer la 
confiance dans votre cabinet, et affirmer votre position 
d’acteur clé de la digitalisation.

Vous souhaitez être accompagné·e ? 

N’hésitez plus, contactez-nous ! 

   ACCOMPAGNEMENT STRATÉGIQUE

   SITE INTERNET & AUTRES SUPPORTS DE COM’

   RÉSEAUX SOCIAUX

classe7.frEngagée auprès des Experts-Comptables
pour révéler leur cabinet

Pour présenter de façon synthétique et 
professionnelle votre cabinet, la réforme et vos 
solutions d’accompagnement. 

UNE PLAQUETTE 
DE PRÉSENTATION

http://classe7.fr
https://classe7.fr/strategie-conseil-creative/
https://classe7.fr/strategie-conseil-creative/
https://classe7.fr/supports-de-com/
https://classe7.fr/site-internet/
https://classe7.fr/reseaux-sociaux/
https://classe7.fr/reseaux-sociaux/
http://classe7.fr

