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Newvsletter cabinet :
Un rendez-vous utile
pour les dirigeants !

FICHE
CONSEIL

Dans un contexte ou les chefs d'entreprise
sont sollicités de toutes parts, maintenir
un lien régulier et utile avec vos clients est
un enjeu majeur pour les cabinets
d’expertise comptable.

La newsletter s'impose comme un support de
communication simple, efficace et permet de
maintenir un lien régulier avec vos clients tout en
valorisant I'étendue de vos compétences.
Au-deld de I'information réglementaire, la
newsletter est un support idéal pour mettre en
lumiére vos offres de services et conseil, de
diffuser des messages a forte valeur ajoutée et
d’affirmer votre réle de partenaire de confiance
dans la gestion et le développement

des entreprises.

Découvrez comment faire de votre newsletter

un outil utile, pertinent et attendu
par vos clients !
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Pourquoi la newsletter est devenue
un indispensable pour les cabinets ?

Entre deux déclarations de TVA ou un rendez-vous bilan, vos clients sont souvent absorbés par leur quotidien.
La newsletter vous permet de rester dans leur radar sans étre intrusif : un rappel d'’échéance, une astuce de
gestion du mois ou une information utile gu'ils peuvent lire en quelques minutes.

Vous continuez d'exister en dehors des périodes “obligatoires” et la relation
devient plus naturelle, plus réguliére.
La newsletter renforce ainsi la proximité et la fidélité.

En veille permanente sur I'actualité — . .
Vous sortez ainsi du réle de simple

Capable de vulgariser des sujets complexes “producteur de chiffres” pour devenir

Force de proposition pour vos clients un véritable partenaire stratégique.

Grdce d la newsletter, vous pouvez prendre de I'avance : annoncer une évolution réglementaire
avant qu’elle ne s'impose, expliquer ce qui va changer et ce que cela implique concrétement
pour eux. En informant en amont, vous évitez le stress, les incompréhensions.. et les appels de
panique de derniére minute.

Vos clients ont ainsi des informations écrites en supplément de votre accompagnement
et de vos conseils au quotidien sur les sujets concernés.
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Une newsletter professionnelle et réguliére renvoie I'image d’un cabinet moderne,
engagé et proche de ses clients.

Dans un monde qui se digitalise, la newsletter est un support de communication moderne
et apprécié a mi-chemin entre le simple email et les réseaux sociaux.

Comment mettre en place une newsletter ?

La newsletter devient un vrai rendez-vous, et non une compilation
d’actualités. Pour plus de pertinence, nous vous conseillons de
définir votre ligne éditoriale et de développer une thématique par
mois, choisie pour sa pertinence pour les dirigeants. Vos lecteurs
doivent pouvoir se dire : « J'ai appris quelque chose d'utile en 3
minutes ! Vivement la prochaine ! ».

Ces focus renforcent votre expertise sur des sujets a forte valeur
ajoutée. Vous aidez ainsi vos clients a mieux piloter leur entreprise.

Piloter son entreprise avec les bons indicateurs IA : opportunités & risques pour les dirigeants
Croissance & structuration des PME Sécuriser son entreprise (cyber, RH, juridique)
Anticiper une transmission

Facture électronique
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Créez/Définissez des rubriques

variées et modulables

Un gabaritunique, clair et reconnaissable est ensuite congu & partir
de ces éléments, intégrant I'ensemble de vos besoins, puis décliné
& chaque édition selon l'actualité, vos priorités et vos objectifs.

Cette base de travail permet de conserver une ligne éditoriale
claire et cohérente, tout en gardant la souplesse nécessaire pour

faire évoluer les contenus.

Vos clients retrouvent ainsi un format familier, lisible et structuré,
qui crée un repére et donne envie de lire chaque nouveau humeéro.

Edito

3 questions a ... (expert interne)
Fiche Conseil - guide - replay
Cas client / Témoignage

L'interview croisée

Le chiffre du mois

Inside - La vie du cabinet (équipe, nouvelles recrues,
événementiel interne...)

L'agenda - Les rendez-vous & venir (webinaires,
réunions d'informations, ateliers,...)

Une newsletter efficace n'est pas une contrainte
de plus, mais un levier stratégique au service

de votre relation client.

Bien pensée, elle devient un véritable prolongement
de votre réle de conseil : elle informe, rassure,
accompagne et crée de la valeur dans la durée.

Si ce n'est pas encore le cas, nous vous invitons
A découvrir notre newsletter dédiée aux cabinets
d'expertise comptable

Vous y trouverez des contenus préts a I'emploi,
des idées de thématiques et des conseils pratiques
pour communiquer efficacement, tout en affirmant

votre identité et votre rdle de partenaire des dirigeants.
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Bonne nouvelle, nous sommes la pour
vous accompagner dans la création,
la structuration et le déploiement
de la newsletter de votre cabinet !



https://classe7.fr/contact/

